FIAELYSTOK = GRODING

iatoru$, to sasiad nasz najblizszy. Wszyscy to wiemy

i przyjmujemy jak oczywistg oczywisto$¢, ktéra jednak

nie powinna nas zwalnia¢ z podtrzymywania oficjalnych
kontaktéw. Uhonorowaniem tej zasady byta zorganizowana
w dniu 17 kwietnia br. w naszym regionie oficjalna wizyta
wiadz samorzadowych obwodu grodzienskiego i Miasta
Grodna na Biaforusi. Delegacji przewodniczyt Mer Grodna
Mieczystaw Bronistawowicz Goj, Wicegubernator Obwodu
Grodzieriskiego oraz biatoruscy przedsiebiorcy. Gospodarzem
polskiej strony byt Marszatek Wojewddztwa Mieczystaw
Baszko, a ambasadorem podlaskich przedsiebiorcow Prezes
Izby Przemystowo-Handlowej w Biatymstoku Witold
Karczewski. Program pobytu delegacji rozpoczeto od
spotkania z Marszatkiem Wojewddztwa Podlaskiego
Mieczystawem Baszko i wizyta u Wojewody Podlaskiego
Andrzeja Meyera. Miata miejsce réwniez robocza wizyta
w firmie SaMASZ Sp. z 0.0. Za najwazniejszy punkt programu
nalezy uznac¢ spotkanie z delegacjg podlaskich
przedsiebiorcéw jakie odbyto sie w Konsulacie Generalnym
Republiki Biatoru§ w Biatymstoku. Miata ona wydzwiek
praktyczny, strona biatoruska przyjechata do nas z pakietem
konkretnych propozycji.

GOSPODARCZY WYMIAR WSPOLPRA!

Bardzo waznym elementem wizyty oficjalnej delegacji wtadz
samorzgdowych byly rozmowy gospodarcze, ktére
zapoczatkowaty budowe mostu wspotpracy regionu miasta
Grodna i przedsiebiorcow podlaskich. W spotkaniu
uczestniczyli przedsiebiorcy z firm: Contractus Sp. z o.0.,
SaMASZ Sp. z 0.0., TOBO Datczuk Spétka Jawna, P.H Kosmos
(Prestige Meski), Jazon Spétka z 0.0., KINGA Sp. z o.0.
i wspolnicy Sp.K., Malow Sp. z 0.0., Meblet Suwatki. Sktad firm
nie byt przypadkowy, nawigzywat do branz, z ktérymi
kooperacja zainteresowana byta strona biatoruska. Podczas
spotkania dyskutowano wokét tematyki zwigzanej
z tworzeniem korzystnych warunkéw pozwalajacych na rozwdj
kontaktéw samorzadowych i gospodarczych partnerdéw z obu
regionéw jak réwniez wymieniono doswiadczenia i informacje
z zakresu promocji potencjatu gospodarczego obu regionéw.
Niezwykle istotnym zakoriczeniem spotkania byta deklaracja
stworzenia podwalin do budowy mostu wspotpracy
w obszarach produktéw takich jak: meble czy konfekcja
odziezowa w zakresie sprzedazy ich finalnych postaci jak tez
uszlachetniania po drugiej stronie granicy. Ze strony Prezesa
Izby Przemystowo-Handlowej w Biatymstoku padta réwniez
deklaracja organizacji rewizyty podlaskiej delegacji w Grodnie.
,Zadaniem Izby Przemystowo-Handlowej w Biatymstoku jest
nie tylko organizowanie wyacznie rynku sprzedazy dla
podlaskich przedsigbiorcow na wschodnie rynki. Duzo
wazniejsze jest budowanie $wiadomosci podlaskich
przedsiebiorcéw, odkrycie przez nich samych wiasnego
potencjatu i tworzenia dla nich warunkéw wymiany
doswiadczen, zgodnie z ideologia: to nie brak okazji, nie brak
potencjatu - ale brak wiedzy, pewnosci, umiejetnosci oceny
ryzyka powstrzymuje biznesmenéw od podejmowania decyzji
o wspdtpracy z naszym najblizszym sasiadem jakim jest
Biatoru$” — podsumowat spotkanie Witold Karczewski, Prezes
IPH w Biatymstoku.

KOMENTARZE

Kinga Lesisz, :

Prezes Zarzadu Kinga Sp. z 0.0.
i Wspdlnicy Spotka Komandytowa,
producent bielizny damskiej.

Bozena Datczuk,
wspbtwiasciciel firmy TOBO,
producent mebli biurowych.

Krzysztof Kosmowski,
wiasciciel firmy Presitge Meski,
autor i designer marek takich

Jjak: Desire, Victorio

,Zalezy nam na wspoipracy

dlowe; z Biatorusia, szczegéinie,

naszym najblizszym

iadem. Dzieki spotkaniu, ktore
miato miejsce w Konsulacie
Generalnym dowiedzielismy sig, ze
Region miasta Grodno ma duzy
potencjat i wiele do zaoferowania.
Nasza firma jest innowacyjnym
przedsiebiorstwem, a nasze
produkty charakteryzuje doskonata
Jakosé. Powinnismy wspdinie
wykorzysta¢ nasze atuty i
mozliwoéci. Trzeba nawiazywat
kontakty, analizowac wzajemne

vosci i propozy Gipracy.
Wiemy, ze Grodno, podobnie jak
Bialystok ma duze doswiadczenia
w produkcji konfekcji odziezowe], co
tworzy baze do rozwazenia
wosci podjecia wspéipracy.”

,/Posiadamy potencjat i know-haw
w produkeji mebli biurowych, sa one
nasza specjalizacia. Wiasnie te atuty
i mozliwosci mozemy rozwija¢,
mozemy wychodzié na nowe rynki
zbytu, mozemy - jak najbardziej -
pod warunkiem ze ekonomicznie
stanie si to opfacaine dia obu stron.
Wejécie na wschodni rynek
niejednokrotnie wiaze sie

2 wypracowaniem oferty
produktowej dostosowanej do
wschodniego odbiorcy. Gotowe
produkty dedykowane na wschodni
rynek sq specyficzne — odbiorca jest
2r6znicowany, nierzadko s3 to
produkty luksusowe, klasy premium
- powstaje pytanie: ile mozemy
zarobié, ile musimy zainwestowaé

i na ile wyceniane jest ryzyko tej
wspoipracy. Mamy dobre
doswiadczenia ze wspéipraca

2 rynkiem fotewskim. Teraz na
powaznie zastanawiamy sie nad
rynkiem biaforuskim.”

,/Cudze chwalicie ~ swojego nie
znacie - na Podlasiu, w Biatymstoku
jestesmy w stanie prowadzié biznesy
2 sukcesem. Mamy éwietne warunki
gospodarcze, wsparcie organizacji
okofobiznesowych, brakuje nam
tylko umiejetnosci logistycznych

w ksztaltowaniu biznesu

i rozwijaniu kontaktow z zagranica.
Powinnismy udoskonalac wiasne
firmy, pracowaé nad logistyka, na
site nie prébowac wehodzic na
zachodnie rynki - do wschodnich
partnerow jest nam blizej, dziatamy
w podobnym mentalnym duchu ~
powinniémy uczy¢ nasze dzieci
Jezyka rosyjskiego, tak aby potrafity
przejmowat nowoczesne
innowacyjne biznesy zgodnie

z ideologia ~ cudze chwalicie —
swego nie znacie”.
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