dlacks

wWww.

29 PAZDZIERNIKA 2013 = Kurier Poranny

= Przetargi

Dziatka przy operze
podlaskiej Prezydent Biateg
ogtosit przetarg na dziatke

przy skrzyzowaniu ulic Kijowskiej
i Miynowej. Tuz przy operze, obok
Parku Centralnego, Wzgdrza
Magdaleny i nowych budynkéw
mieszkalnych o wysokim standardzie.
Sa to dwie dziatki o wielkosdi 0,0270
ha i 0,0074 ha. Stoi tu
dwukondygnacyjny murowany
budynek ze spalonym dachem o pow.
uzytkowej ok. 236 mkw. Objety jest
ochrona konserwatora zabytkow.
Zgodnie z miejscowym planem
zagospodarowania przestrzennego
rejon ten przeznaczony jest

pod zabudowe ustugowa z zakresu
handlu, gastronomii, kultury

i administracji wraz z urzadzeniami
towarzyszacymi (parkingami czy
Zielenig). Cena wywotawcza
nieruchomosci to 394 tys. zt. Termin
przetargu wyznaczony jest na 27
listopada.

Wigcej informadji na stronie Urzedu
Miasta w Biatymstoku. (P2)
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= Slowniczek

Jednostka zalezna — jednostka
gospodarcza o ograniczonym stopniu
samodzielnosci, wynikajacym z jej uza-
leznienia od jednostki dominujacej.

Liczba

3 ,8 proc.

Taki jest obecnie udziat e-
handlu w sprzedazy
detalicznej w Polsce.

1 dynamicznie rosnie -
wedtug prognoz
ekspertow wkrotce
zwigkszy sie do 6-7
procent.

= Sprostowanie

W sobotnim wydaniu bled-

nie podalam nazwisko wice-
prezesa OSM Piatnica Stani-
stawa Solinskiego. Za pomyl-
ke przepraszam. (xoc)

Gospodarka

Fundusz Poiyczkowy, prowadzony w ramach Podlaskiej Fundacji Rozwoju
Regionalnego, od stycznia do wrzesnia 2013 udzielit 51 pozyczek mikro, matym i $rednim
przedsigbiorcom. Ich warto$¢ to ponad 4,6 min zt. Oprocentowanie wynosi 7,18 proc. w skali
roku. Fundusz moze przyzna¢ finansowanie osobom rozpoczynajacym dziatalnos¢ gospodarcza.

Stawiajq na piekno i zdrowie

Im sie udato Bogustawa i Dariusz Czarnowscy prowadza dwa gabinety - Czar-Dent i Czar-Med.

Agata Sawczenko
asawczenko@poranny.pl

tel. 85 748 96 59

laczego stomatologia?

Chyba  dlatego, ze
w dziecinstwie miatam
wiecznie problemy z zebami
i spedzatam duzo czasu w po-
czekalni dentystycznej — $mieje
sie Bogustawa Czarnowska, kto-
ra razem z mezem Dariuszem
prowadzi Centrum Implantologii
i Stomatologii Estetycznej Czar-
Dent oraz Centrum Medycyny
i Chirurgii Plastycznej Czar-Med.

- Aja studiowalem medycyne —
dodaje pan Dariusz. Gdy skon-
czyli studia, dostal propozycje
kontynuowania kariery naukowej
na uczelni. Pani Bogustawa —
otworzyla prywatny gabinet den-
tystyczny.

- To byt poczatek lat 90. ub.
wieku — wspomina pani Bogusta-
wa. — Gabinet miatam jak wtedy
wszyscy, w zwyklym mieszkaniu
w bloku. To byly trudne czasy, bo
zeby moc sie szkoli¢, zdobywac
kolejne specjalizacje, trzeba bylo
pracowaé w panstwowej stuzbie
zdrowia. Czyli méj dzien wygla-
dat wtedy tak: rano ZOZ, potem
prywatna praktyka. Oprocz tego
szkolenia dzieci, rodzina, dom
itd.

Z panstwowego etatu pani Bo-
gustawa zrezygnowata w 2001 ro-
ku.

—Wynajelismy wtedy juz wiek-
szy lokal, ustawiliémy dwa fotele
dentystyczne, zatrudnilismy re-
cepcjonistke, asystentki. Firme
tworzylo wtedy pie¢ 0sob — opo-
wiada pani Bogustawa.

1 przyznaje, ze od tego czasu fir-
ma zaczela bardzo dynamiczny
rozwdj: — W 2005 roku dostawia-
liSmy juz nastepne fotele, a ze-
sp6t rozrost sie do 10 oséb.

Dodaje, ze bardzo im pomogly
dotacje unijne. Kupowali za nie
sprzet wykorzystujacy najnowsze
technologie, na przyklad laser
stomatologiczny, ktéry sprawia,
ze z¢by mozna wyleczy¢ bezbo-

innowacyjnych metod — mowi Bogustawa Czarnowska. Na zdjeciu z mezem Dariuszem.

lesnie, a oprocz tego wykorzysty-
wany jest w chirurgii stomatolo-
gicznej. Kupili tez specjalny mi-
kroskop stomatologiczny.

— Nastepna dotacja byla juz
na panel anestezjologiczny w sa-
li chirurgicznej — uSmiecha sie
pani Bogustawa.

1 przyznaje, ze z jednej strony
dotacje to byla szansa na rozwdj,
z drugiej — nie spodziewata sie, ze
po tych zmianach firma bedzie
wymagata az tak wielkiego zaan-
gazowania z ich strony.

— Ale nie zalujemy - od razu
zastrzega. — To dodato wiatru
w zagle, odwagi, bo mogliSmy
zainwestowa¢ w innowacyjne
1zeczy. I to, czego uczyliSmy sie
na szkoleniach za granica, mo-
gliSmy wprowadzac i stosowac
w Polsce.

Bo szkolenia i kursy to jest cos,
na co Czarnowscy stawiaja. Pani
Bogustawa caly czas poszerza

wiadomosci i umiejetnosci z za-
kresu stomatologii, pan Dariusz —
z medycyny. Ma juz specjalizacje
z choréb zakaznych i wewnetrz-
nych, jest lekarzem rodzinnym,
zrobil doktorat. Dwa lata temu
zrezygnowat z kariery naukowej,
by poméc Zonie w prowadzeniu
firmy. To wlasnie wtedy powstat
pomysl, by zaja¢ sie réwniez me-
dycyna estetyczna. — Dlatego te-
raz znoéw jestem studentem.
Wiasnie koncze medycyne este-

tyczna — uSmiecha sie pan Da-
riusz. — Postanowilem zajac sie ta
dzialkg Czar-Med. Uwazam, ze
jak sie co$ robi, to trzeba si¢
na tym zna¢, mie¢ nie tylko pod-
stawy, ale porzadng wiedze. Nie
mozna przeciez popelnia¢ ble-
dow.

Oprécz medycyny, panstwo
Czarnowscy szkolq sie tez z za-
rzadzania.

- Pracuje u nas juz 30 oséb —
tlumaczy pani Bogustawa. — A to

» Rady dla poczatkujacych:

przeciez ludzie tworza firme. Dla-
tego my musimy wiedzie¢, jak ni-
mi dobrze zarzadzag, ale z dru-
giej strony musimy tez dbac o ich
rozwdj zawodowy.

Dlatego tu kazdy z pracowni-
kow ma ustalong $ciezke rozwo-
ju: kiedy i w jakim szkoleniu wez-
mie udzial.

Czarnowscy podkreslaja jedno-
czesnie, jak wazni s dla nich pa-
cjenci. Przede wszystkim — caly
czas utrzymuja kontrakt z NFZ —
by wszyscy, nawet ci ubozsi, mo-
gli korzystac z ich ustug.

Staraja sie takze, by ich ustugi
byly nie tylko na najwyzszym po-
ziomie, ale pragna zapropono-
wac swoim pacjentom caly ich
wachlarz.

— Mamy w gabinecie wszystkie

dziedziny stomatologii:
pedodoncja, edodoncja, para-
dontologia, implantologia, sto-
matologia estetyczna — wymienia
pani Bogustawa.
I dodaje, Ze stawiaja na medy-
yne estetyczng i stomatologie
estetyczna. — Skupiamy sie prze-
de wszystkim na tym, by pacjen-
tom da¢ piekno i zdrowie — mé-
wi. — Mamy juz i sprzet, i mozli-
woéci. Jest u nas chociazby sala
chirurgiczna, gdzie mozemy ro-
bi¢ zabiegi w znieczuleniu ogdl-
nym.

Maja tez ambitne plany
na przyszlos¢. — Caly czas pracu-
jemy nad jakoscia, bo jesteSmy
perfekcjonistami — méwi pani
Bogustawa. — No i chcemy orga-
nizowac¢ szkolenia - juz nie tylko
dla naszych pracownikéw, ale
réwniez dla lekarzy z zewnatrz.
Chcemy sie dzieli¢ nasza wiedza.

= Komu sie udato?

= Warto stworzy¢ swoja wizje swojej kariery zawodowej i konse-

kwentnie ja realizowac.

= Koniecznie uzbréj sie w cierpliwos¢. Nie do wszystkiego doj-
dziesz od razu. Na niektore sukcesy trzeba troche poczekac.
= Nie idZ na kompromisy, nie dostosowuj si¢ do tego, co zasta-

fes.

= Inwestuj w szkolenia - i swoje, i pracownikéw. To na pewno

sie oplaci.

Im sie udalo - to cykd,

w ktérym prezentujemy cie-
kawych ludzi, ktorzy zdecy-
dowali si¢ na wlasna dzialal-
nos¢ i osiagneli sukces. Kon-
takt: tel. 85 748 96 59, e-mail:
asawczenko@poranny.pl

Tobo ma kolejny atut eksportowy

Firmy Producent mebli z Kurian z certyfikatami jakosci

pazdzierniku firma Tobo-
Datczuk z Kurian otrzyma-
fa dwa certyfikaty ISO: 9001
i14001. Poswiadczajq one, Ze sy-
stem zarzadzania w firmie spel-
nia wysokie normy jakosciowe
uznawane na calym $wiecie.
—To certyfikaty, ktére w wiary-
godny sposob potwierdzaja
m.in., Ze podnosimy jako$¢ ob-
shugi klientéw i mamy przejrzyste
i pouktadane procedury produk-
¢ji, zgodne z miedzynarodowy-
mi standardami — wyja$nia Boze-
na Datczuk, ktéra 15 lat temu ra-
zem z mezem Tomaszem zatozy-
fa w Biatymstoku Tobo. Jest to
przedsiebiorstwo specjalizujace

sie w produkgji i handlu meblami
biurowymi i gabinetowymi z ply-
ty. I w tej kategorii sa jedynym
w regionie zakladem certyfikata-
mi ISO 9001 i 14001.

—Mamy nadzieje, ze dzieki nim
latwiejsza bedzie przed nami
droga na rynki zagraniczne — mo-
wi Bozena Datczuk. — Sa to bo-
wiem elementy, na ktérych bu-
duje sie wzajemne zaufanie
w kazdej branzy.

Tobo produkuje gtéwnie na ry-
nek krajowy. Ale od kilku lat, ko-
rzystajac z funduszy europejskich
i takich programéw jak np. Pa-
szport do eksportu, firma buduje
sie¢ kontaktéw zagranicznych.

- ByliSmy m.in. na targach
na Lotwie, Litwie. W listopadzie
jedziemy na misje gospodarcza
do Moskwy — wylicza szefowa
Tobo. - W kazdym z tych miejsc
udaje sie nam wywola¢ zaintere-
sowanie. Prowadzimy rozmowy
i kontakty coraz bardziej sie za-
cie$niaja. Zdajemy sobie sprawe,
ze to diugotrwaly proces, polega-
jacy na budowaniu zaufania
z naszymi partnerami. Ale dzis,
aby sie rozwija¢, trzeba szukac
nowych rynkéw zbytu poza re-
gionem czy krajem. (PEZ)

CZYTAJ TEZ NA
www.podlaskie.strefabiznesu.pl

Mikrofirmy maja mata szanse na kredyt

Finanse Postulat zmiany systemu oceny wiarygodnosci

P olska jest europejskim lide-
rem pod wzgledem liczby
firm niemajacych dostepu do fi-
nansowania bankowego z powo-
du zlej historii kredytowej. Wed-
tug danych Eurostatu, ponad 40
proc. matych i $rednich przed-
siebiorstw w Polsce nie otrzy-
muje kredytu (lub otrzymuje go
w kwocie mniejszej od wniosko-
wanej) z powodu zbyt niskiego
ratingu kredytowego lub braku
historii kredytowej.

Wedtug Jarostawa Augustyniaka,
prezesa Idea Banku, w mikro-
przedsiebiorstwach, czyli firmach
zatrudniajacych kilka osob, odse-
tek ten jest jeszcze wiekszy: —
Mikrofirmy prowadza dziatalnos¢

gospodarcza w specyficznych wa-
runkach i sg traktowane przez
banki jako szczegélnie ryzykowna
grupa, co negatywnie odbija sie
na dostepnosci kredytu — ocenia.
Jak podaje Tax Care, Idea Bank
szacuje, ze co drugi
mikroprzedsiebiorca w Polsce
odchodzi z tego powodu z ban-
kow z kwitkiem, tracac tym sa-
mym szanse na finansowanie
swojego biznesu kredytem.
Najbardziej niepokojace jest
jednak to, ze problem wyklucze-
nia z sektora bankowego czesto
dotyka firmy osiagajace stabilne
dochody. Wedlug Jarostawa
Augustyniaka, co najmniej dwie
trzecie wykluczonych mozna

do sektora bankowego przywro-
ci¢ poprzez stworzenie nowego
systemu oceny wiarygodnosci
kredytowej tej grupy.

- Przedsigbiorcy z problema-
tyczna historig kredytowa powin-
ni mie¢ mozliwo$¢ udowodnie-
nia, ze prowadza zdrowe bizne-
sy i sa w stanie terminowo regu-
lowa¢ swoje zobowigzania —
twierdzi prezes Idea Banku.

Analitycy podkreslaja, ze jesli
zmiany nie bedq wprowadzone,
mikrofirmy nie beda mogly
oddcina¢ kuponéw od poprawy
sytuacji gospodarczej w Polsce. Bo
w oparciu tylko o gotowke nie be-
da mogly realizowa¢ intratnych
kontrakt6w. (OPR. PEZ)



